
 

 

Werde ein Teil unseres Teams! 
BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER (m/w/d) 

Wir formen Funktionen – mit jahrzehntelanger Erfahrung und innovativer Technologie. 
Seit über 80 Jahren sind wir einer der führenden Spezialisten für komplexe Rohrverformung, 
Schweiß-Baugruppen und Anlagenbau. Wir lösen komplexe, fertigungstechnische und 
konstruktive Herausforderungen rund ums gebogene Rohr und die dazugehörigen 
Komponenten. 
 

 

• Marktaufbau weltweit: Eigenständige 
Identifikation und Erschließung neuer 
internationaler Märkte für unsere Produkte und 
Dienstleistungen 

 

• Strategie & Wachstum: Entwicklung und 
Umsetzung internationaler Vertriebsstrategien 
zur Gewinnung neuer Key Accounts 

 

• Markt- & Wettbewerbsanalyse: Trends und 
Chancen frühzeitig erkennen und umsetzen 

 

• Interne Zusammenarbeit: Enge Abstimmung 
mit Geschäftsführung, Vertriebsinnendienst und 
Auftragsabwicklung  

 

• Kundenbetreuung: Pflege unserer bestehenden 
Vertreter und strategischer Ausbau unseres 
globalen Vertreternetzwerks 

 
• Direkter Draht: Berichtslinie direkt an die 

Geschäftsführung 
 
 
 

 Ihr Aufgabenbereich:  Ihr Profil: 
• Abgeschlossenes Studium oder vergleichbare 

Ausbildung 
 

• Mehrjährige erfolgreiche Erfahrung im 
internationalen Vertrieb/Business Development, 
idealerweise in der metallverarbeitenden Industrie 
 

• Nachweisbare Erfolge im Aufbau neuer Märkte und 
in der Entwicklung internationaler Geschäftsfelder 
 

• Ausgeprägte Kommunikationsstärke und 
Verhandlungsgeschick 
 

• Hohe Reisebereitschaft und Flexibilität für 
weltweite Geschäftsreisen 
 

• Selbstständig, zielorientiert und mit 
unternehmerischem Spirit 
 

• Verhandlungssicheres Englisch, weitere 
Fremdsprachen von Vorteil 
 

• Leidenschaft für Technik, Produkte und 
Kundenbedürfnisse im internationalen Kontext 

Ihr Mehrwert: 

• Tradition und Innovation in einem wachsenden 
Unternehmen 
 

• Kurze Entscheidungswege durch direkte 
Zusammenarbeit mit der Geschäftsführung 
 

• Zusammenarbeit in einem engagierten Team  

• Leistungsgerechte Vergütung 

• Flexible Arbeitszeiten 

• Homeoffice-Möglichkeit 

       

    

 

Senden Sie uns Ihre vollständigen 
Bewerbungsunterlagen per Mail an: 
jessica.schwarzkopf@menk-schmehmann.de  

Menk-Schmehmann GmbH & Co. KG 
Jessica Schwarzkopf 
Fritz-von-Opel Straße 20 
56470 Bad Marienberg 
www.menk-schmehmann.de 
 


